Schollen

Hotelentwicklung

Losungen fiir die Hotelimmobilie

;‘S-.':
1" U
{

fias 1

s el

= 11
! PRl

Verkauf von Hotelimmobilien

Wir finden den passenden Kaufer fiir lhr Hotel

Fur wen?

Hotels sind Spezialimmobilien, deren Verkauf einer griindli-
chen Vorbereitung und effizienten Durchfiihrung bedarf. Die
Schollen Hotelentwicklung GmbH versteht sich auf die diskrete
Sondierung und Ansprache von potentiellen Erwerbern und
die Begleitung der Vertragsverhandlungen bis zum erfolgrei-
chen Verkauf.

Wir unterstltzen Hoteleigentiimer jeglicher Art dabei, den
richtigen Kaufer zu finden und einen marktgerechten Preis fir
das Hotel zu erzielen, ganz gleich ob es sich um ein Markenho-
tel oder einen Privatbetrieb handelt.

Relevante Fragestellungen

In dem Bewusstsein, dass fur die jeweiligen Hotelprodukte je-
weils bestimmte Gruppen von Kaufinteressenten besonders
erfolgversprechend sind, kénnen wir die folgenden relevanten
Fragestellungen bereits im Vorfeld eines geplanten Hotelver-
kaufs beantworten:

=  Welche Informationen sollte man Interessenten zur Verfu-
gung stellen und in welcher Form?

= Welcher Verkaufspreis kann erzielt werden?

=  Welche Art von Kaufer kénnte sich fir das Hotel interes-
sieren?
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Beratungskompetenz

Durch langjdhrige Branchenerfahrung, tiefgehende Markt-
kenntnisse und ein bewdhrtes Netzwerk ist die Schollen Hotel-
entwicklung in der Lage, bei einem geplanten Verkauf das Ho-
tel zielgerichtet im Markt anzubieten und den Verkauf effizient
abzuschliefRen.

Leistungsangebot

Die Schollen Hotelentwicklung GmbH ist Ihr Partner in allen
Phasen der geplanten Hoteltransaktion. Von der gewissenhaf-
ten Vorbereitung iber die Absicherung der Kaufpreiseinschat-
zung bis hin zur eigentlichen Kaufersuche und dem erfolgrei-
chen Vertragsabschluss.

Dabei werden folgende Kernleistungen erbracht:

= Zusammenstellung und Analyse der wichtigsten Informati-
onen Uber Hotelmarkt, Standort und Objekt

= Aufbereitung bzw. Prognose der relevanten betriebswirt-
schaftlichen Kennzahlen des Hotels

= Wertermittlung zur Absicherung der Kaufpreiseinschat-
zung und Starkung der Verhandlungsposition

= Erstellung eines aussagekraftigen Exposés und ggf. Festle-
gung weiterer MaRRnahmen zur Vermarktung

= Auswahl und Ansprache geeigneter Investoren

= Vorbereitung und Begleitung der Gesprache und Vertrags-
verhandlungen bis hin zum Vertragsabschluss

Schollen Hotelentwicklung GmbH
Rathausplatz 8, 42349 Wuppertal

Tel 0202-242968-0 / Fax -68, info@schollen-hotelentwicklung.de
www.schollen-hotelentwicklung.de

www.schollen-hotelentwicklung.de




